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Vivimos en un mundo en constante evolucion y lleno de
nuevos retos. Para alcanzar objetivos y ejercer funciones
de manera eficiente, es indispensable que los lideres, tanto
en el sector privado como en el publico, adquieran
conocimiento y experiencia en la aplicacion de las mas
avanzadas herramientas de influencia estratégica.

Por ello, CIC Cambridge International Consulting ha
desarrollado este programa de Negociacion y Persuasion,
disefiado especificamente para empresarios, ejecutivos y
lideres publicos en Latinoamérica.

La metodologia utilizada en este taller se basa en el analisis
de casos reales, la simulacion de situaciones de trabajo y la
realizacion de actividades disefiadas para promover el
aprendizaje, haciendo de este taller un evento
indispensable para los lideres del presente y del futuro.

Prof. Gary Orren
Harvard Kennedy School

Objetivo del programa

Dotar a los participantes de herramientas aplicadas
que permitan mejorar sustancialmente el desempeno
al momento de negociar, persuadir, resolver conflictos,
liderar eficientemente, asi como movilizar los recursos
y las personas de manera estratégica.
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En este programa intensivo de
alto nivel, los participantes:

Alcanzaran una mayor efectividad en la mesa de negociacion especialmente
cuando confronten situaciones dificiles

Disenaran acuerdos sostenibles que generen el maximo valor para las
partes

Reforzaran sus habilidades persuasivas para movilizar a otros de manera
eficiente

Compartiran experiencias con lideres, empresarios y emprendedores

Aprenderan herramientas aplicadas de la mano de reconocidos expertos
para cada tema

¢A quién esta dirigido?

= Ejecutivos y profesionales

= Gerentes generales

= Directores de agencias publicas
= Presidentes de empresas

= Miembros de juntas directivas

= Consultores corporativos
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Programa y Contenido

GUSTAVO
VELASQUEZ

El poder, el cambio
y la negociacion

8:00aM a2 12:00M

FRANCESCA
GINO

La negociacion
y la toma de decisiones

8:00aM & 12:00M

JAMES
SEBENIUS

Las diferentes dimensiones
de una negociacion

8:00am & 12:00M

GARY
ORREN

La persuasion, practica,
arte y ciencia

8:00am 2 12:00M

GARY
ORREN

Persuasion: la ciencia
yelarte

8:00aM & 12:00M

LUNES MARTES MIERCOLES JUEVES VIERNES
GUSTAVO MICHAEL DAN GARY
VELASQUEZ WHEELER SHAPIRO ORREN
& . , : D CIERRE
poder, el cambio Los diferentes caminos Negociando La persuasion, practica,
y la negociacion de la negociacion lo no negociable arte y ciencia Brindis
1:30PM A 5:30PM 1:30PM & 5:30PM 1:30PM & 5:30PM 1:30PM & 5:30PM 1:30PM

*Esta programacion puede estar sujeta a cambios.

Metodologia
Prof. Dan Shapiro
Harvard Law School

La metodologia de trabajo en el Workshop de Negociacion y Persuasion
consiste en una combinacion de teoria con actividades practicas, como
gjercicios de juego de roles, analisis de casos de estudio, dinamicas
interactivas, y revision de material audiovisual, entre otros. Para nuestra
organizacion es muy importante que los participantes puedan adquirir
herramientas Utiles. Distintas investigaciones respaldan que esta
combinacion de teoria y practica es la formula mas eficiente de lograrlo.

Todos los profesores que participan en el Workshop cuentan con
experiencia, no sélo en el ambito académico, sino que también participan
activamente en procesos de coaching y asesorias en distintas partes del
mundo, lo que les permite proporcionar a los participantes herramientas
cuya efectividad ha sido comprobada en procesos reales. De esta manera,
quienes asisten al Workshop de Negociacion y Persuasion contaran con
instrumentos que seran aplicables a sus procesos en marcha.
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Profesores

James Sebenius

Profesor de la Escuela de Negocios de la Universidad de Harvard.

Es profesor Gordon Donaldson de la Escuela de Negocios de la Universidad de Harvard. Se
especializa en analizar y asesorar negociaciones complejas. En el PON, es Co-Director del
Comité del Premio al Gran Negociador. En 1982, Co-fundé y atn dirige “el Negotiation
Roundtable’, un foro en el cual cientos de negociadores han sido examinados para extraer
sus lecciones mas valiosas. Es fundador y Director de Lax Sebenius: The Negotiation
Group LLC, una firma que ofrece servicios de consultoria en negociacion a corporaciones
y gobiernos en el mundo. En 1993, lider6 la decision de Harvard Business School de hacer
que la clase de negociacion fuera una materia obligatoria en el Programa del MBA.

Gary Orren
Profesor de la Escuela J. F. Kennedy de la Universidad de Harvard.

Ha sido nombrado como el “Roy E. Larsen Professor” de las Politicas Publicas y Gerencia
de la Universidad de Harvard. Ha ensefiado en esta Universidad por mas de 30 afos en la
Facultad de Gobierno John F. Kennedy. Ha trabajado como asesor politico para campanias
electorales de Estados Unidos y otros paises. Se ha encargado del anélisis y la conduccion
de las campaiias para medir la opinion de la audiencia de varias organizaciones, entre las
cuales se encuentran: The Washington Post, The Boston Globe y el The New York Times.
La popularidad del profesor es resultado de la validez y relevancia de sus preceptos en
diversos contextos sociales y economicos.

Michael Wheeler

Profesor de la Escuela de Negocios de la Universidad de Harvard.

Pertenece a la promocion MBA de 1952 del Professor of Management Practice en la
Escuela de Negocios de Harvard, donde ensefia Negociacion y sobre La moral del Lider. En
anos anteriores, se desempeiid como Presidente de la facultad del primer afio del
programa MBA y dirigio el curso de negociacion. Ha sido profesor de liderazgo, valores y
toma de decisiones y, como profesor visitante en la Escuela de Leyes de Harvard, en
Mediacion y Construccion de Consenso. En la Escuela de Negocios ha recibido el Premio
Greenhill, por su contribucién a la misién de la escuela. Ensefio en el Departamento de
Estudios Urbanos y Planificacion del MIT desde 1981 hasta 1993, donde fue Director de
Investigacion del Centro para el Desarrollo de Bienes Raices.
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Francesca Gino

Harvard Business School

Esta afiliado al Programa de Negociacion de la Facultad de Derecho de Harvard, la
Iniciativa Mente, Cerebro y Comportamiento de Harvard y el Grupo de Perspicacia
Conductual de la Facultad Kennedy de Harvard. Investigadora galardonada que se enfoca
en por qué las personas toman las decisiones que toman en el trabajo y como los lideres y
empleados tienen vidas mas productivas, creativas y satisfactorias. Gino también ha sido
honrada como uno de los 40 mejores profesores de negocios menores de 40 afios del
mundo y uno de los 50 pensadores de gestion mas influyentes del mundo por Thinkers 50.
La profesora Gino ha ganado numerosos premios por su ensefianza, incluido el Premio de
la Facultad HBS de la clase de MBA de la Escuela de Negocios de Harvard. de 2015, y por
su investigacion, incluido el Premio Cummings Scholarly Achievement Award 2013, de la
Division de Comportamiento Organizacional de la Academia de Administracion. Sus
estudios también han aparecido en The Economist, The New York Times, Newsweek y The
Wall Street Journal, y su trabajo ha sido discutido en National Public Radio y CBS Radio.

Dan Shapiro

Director del Programa Internacional de Negociacion de la Universidad de Harvard.

Es Director del Programa Internacional de Negociacion de Harvard y Director Asociado del
Proyecto de Negociacion de Harvard en la Facultad de Derecho de Harvard. Es profesor
asociado en el departamento de Psiquiatria de la Escuela de Medicina de Harvard /
Hospital McLean y es Profesor en el Programa de Negociacion de la Harvard Law School.
Es coautor con Roger Fisher del best seller “Beyond Reason” (Mas alla de la razon: El uso
de las emociones en la negaciacion). Es pionero en un nuevo programa de investigacion
sobre las dimensiones emocionales y de la identidad en la resolucion de conflictos
internacionales. Ha recibido numerosos premios, incluyendo el de la Asociacion
Americana de Psicologia, como el Premio de Carrera Temprana y el prestigioso
“Pacificador del Afo".

Gustavo Velasquez

Presidente de Cambridge International Consulting.

Abogado de la Universidad Catélica Andrés Bello de Caracas. Realizo el Master in Public
Administration en la Escuela de Gobierno John F. Kennedy de la Universidad de Harvard
(EE.UU.) y es graduado del Programa Avanzado de Gerencia del IESA. Se desempefié como
Consultor Juridico de la Presidencia de la Republica, fue Vice-ministro de Relaciones
Interiores y electo Diputado del Congreso Nacional (1994-1999). Fue consultor del Banco
Interamericano de Desarrollo (BID), de la Division Econdmica de la ONU, de la Organizacion de
Estados Americanos (OEA) y de la Corporacion Andina de Fomento (CAF). Es socio, fundador
y Presidente de Cambridge International Consulting Venezuela.
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m" Cambridge International Consulting

NEeGOCIACION-COMUNICACION ESTRATEGICA- LIDERAZGO

CIC es una organizacion internacional especializada en influencia estratégica. Esta
disciplina gerencial concentra sus servicios en cuatro lineas de accién: Negociacion,
Comunicacion Estratégica, Liderazgo y Persuasion; las cuales son las herramientas mas
eficientes para el manejo de procesos de cambio y crecimiento.

En Ia Universidad de Harvard, hemos organizado diversos Workshops, convocando
a mas de mil ejecutivos de toda America Latina, quienes ya han compartido los
espacios académicos con profesores e investigadores especializados en
Negociacion, Persuasion y Liderazgo.
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Inversion

PREVENTA | PRECIO FINAL
USD 4,800 USD 5,000

Hasta el el 31 de Mayo 2024 A partir del 1 de Junio 2024

La inversion ‘ E% Manual / Materiales didacticos / Anuario
incl uye A Refrigerios en la cafeteria de lunes a
= jueves

@E} Brindis de cierre el dia viernes

D@ Traduccidon simultanea

% Certificado expedido por CIC Cambridge
¢ International Consulting y firmado por los
profesores

o El costo de la matricula no incluye vuelos,
alojamiento, gastos de estadia y comidas.

Transferencia bancaria Tarjeta
F o r m a s VISA % de crédito
de pago Bank of America
100 Federal St. Boston MA 02110
CUENTA 4660 0567 2572 ' PayPal
ROUTING 556009593
NUMBER - ABA Los pagos con tarjeta de crédito

tendran un recargo del 3,65%.

SWIFT BOFAUS3N

Name CIC CAMBRIDGE

INTERNATIONAL Para conocer cé6mo

CONSULTING, LLC reservar tu cupo, por favor
enviar un correo a:

Address 1250S. Miami Ave,, apt. CAINBIE e GRS ARl Mak=CORm
1804 Miami FL 33130
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Politicas de pago . . o .
. a. Si luego de formalizada la inscripcion, el participante
y CancelaC|ones notifica su inasistencia al taller, podra solicitar un

porcentaje del monto cancelado segun la fecha en que
haga por escrito la notificacidon de su inasistencia:

b. Si notifica con al menos treinta (30) dias de
anticipacion, recibira el reembolso del 70% del monto de
la matricula.

c. Si notifica con al menos diez (10) dias de anticipacion,
recibird el reembolso del 50% del monto de la matricula.

d. Pasado el anterior periodo de diez (10) recibira el
reembolso del 10% del monto de la matricula.

e. El participante que haya formalizado su inscripcion a
través de la cancelacion total de la matricula y que
notifique su inasistencia al taller, podra optar por asistir
al siguiente Workshop de CIC, con un pago extra de
US$1.000; si luego de notificarlo por escrito, no pagare o

no asistiere tampoco en la siguiente oportunidad, no

tendra derecho a ningin reembolso.

f. CIC no se hace responsable por los cambios de agenda
que puedan tener los expositores, y se reserva el derecho
de sustituirlos, modificar el programa o de posponer el
evento por razones de fuerza mayor o fuera de su
alcance, que afecten su desenvolvimiento segun lo
planificado, en estos casos CIC no reembolsara los pagos
recibidos.

de hacer los ajustes
ondientes para garantizar el
o de los objetivos planteados.

= La entrega del certificado esta sujeta ala
puntualidad y asistencia plena a las 36
EEREN
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Hotel oficial

Courtyard by Marriott Cambridge Tarifa preferencial por habitacion

777 Memorial DI’, Cambridge, MA 02139 ‘(single o doble) y por dia USS 279 +
impuestos (15,95%)

Importante

A Las reservas con estas condiciones (precioy servicios Cada participante puede hospedarse donde desee
incluidos), solamente pueden ser realizadas por aunque sugerimos hacerlo en el hotel oficial ya que las
intermedio de la organizacion y deberan ser solicitadas, condiciones suelen ser muy ventajosas y porque es la
preferentemente, al momento de completar el opcion habitual de la mayoria de los asistentes lo que
formulario de inscripcion al workshop. favorece las actividades de after hour.

Las reservas del grupo estan confirmadas a priori
y el pago debera ser realizado por el huésped
directamente en el Hotel al momento de finalizar su
estancia.
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Contacto

Executive Seminars LLC

Qs (O +1 786 809 1940

&= cambridge@exec-seminars.com

Un enorme placer ofrecer a nuestros clientes de
Latinoamérica y Espana una nueva edicion de
este prestigioso programa.

iLos esperamos en Cambridge!

| Luis E. Daverede

CEO Executive Seminars LLC

m Executive ,
n Seminars

www.exec-seminars.com @exec_seminars
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https://www.facebook.com/people/Executive-Seminars/100039037195274/
https://twitter.com/exec_seminars
https://www.instagram.com/exec_seminars/?hl=es-la
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